
상반기 전시 참가업체 교육 개설 안내「 」

교육 목적1.

교육 개요2.

교 육 명 교육일자 교육장소 교육과목 시간( ) 정원 비 고

전시 참가 마케팅 Ⅰ
09:00 ~ 18:00
일 시간(1 8 )

화’18. 06. 12( ) 층 회의실KOTRA 2 계량적 성과 관리- (3H)
사전 마케팅- (2H)
현장 마케팅- (2H)
사후관리- (1H)

명18 회2
총 명( 36 )

목’18. 06. 21( ) 강의실AKEI

전시 참가 마케팅 Ⅱ
09:00 ~ 18:00
일 시간(1 8 )

수’18. 06. 20( ) 층 회의실KOTRA 2 부스 디스플레이- (5H)
부스상담요령 및 스태프 운영- (3H) 명18 회2

총 명( 36 )금’18. 06. 22( ) 강의실AKEI

전시 참가 마케팅 Ⅲ
09:00 ~ 18:00
일 시간(1 8 )

수’18. 06. 27( ) 지하 층KOTRA 1

실전 마케팅 계획 수립- (3H)
전시 홍보 위한- PR(2H)
- 바이어 언론 대응 커뮤니케이션, (2H)
사후관리- (1H)

명15
실습위주
회1

총 명( 15 )

전시 영문 홍보물 관리
09:00 ~ 18:00
일 시간(1 8 )

월’18. 06. 18( ) 강의실AKEI - 홍보물 종류 및 특성 사례, (2H)
- 주요 사용문구 및 실수 사례(2H)
- 홍보물 내용 및 디자인 향상 방안(2H)
온라인 모바일 기술적 문제- , (2H)

명15 회2
총 명( 30 )

목’18. 07. 05( ) 지하 층KOTRA 1

해외전시 부스상담 스킬
09:00 ~ 18:00
일 시간(1 8 )

화’18. 06. 19( ) 층 회의실KOTRA 2 상담단계 이해- (2H)
상황별 대응- (2H)
상담 사례 작성- (2H)
상담 실습- (2H)

명15 회3
총 명( 45 )화’18. 06. 26( ) 지하 층KOTRA 1

목’18. 06. 28( ) 강의실AKEI



첨부 1 교육 과정별 개요

시 간 과 목 주 요 내 용 강 사

교시1~3 09:00-11:50 계량적 성과 관리 전시회 선정 목표설정 성과측정, ,

이창현 교수
한림국제대학원대학교
한국컨벤션전시산업연구원

부원장

교시4~5 12:00-14:50 사전 마케팅 바이어 타켓팅 발굴 부스 초청 준비 실행, , 이형주 전시본부장
링크팩토리

근무KINTEX ,前
엑스포마이스 대표,

대표VMC Asia

교시6~7 15:00-16:50 현장 마케팅 부스 이벤트 기업행사 예산 계획 수립, ,

교시8 17:00-17:50 사후 관리 감사레터 성과분석 등,

시 간 과 목 주 요 내 용 강 사

교시1~3 09:00-11:50 전시회 실전
마케팅 플랜 짜기

바이어 타겟팅 및 발굴 마케팅 실행 및 예,
산 계획

이형주 전시본부장
링크팩토리

근무KINTEX ,前
엑스포마이스 대표,

대표VMC Asia

교시4~5 12:00-14:50 전시 홍보 위한 PR 홍보 수단 직접 만들기

교시6~7 15:00-16:50 바이어 언론 대응,
커뮤니케이션 스피치 및 프레젠테이션 방법 등

교시8 17:00-17:50 사후 관리 감사편지 성과분석 보고서 작성,

시 간 과 목 주 요 내 용 강 사

교시1~3 09:00-11:50
부스 디스플레이 부스 디스플레이 적용의 원칙 사례 및 발,

주서 작성 등

구미정 박사
연세대학교

한국무역전시학회이사
대한전시디자인학회이사교시4~5 13:00-14:50

교시6~7
15:00-17:50 부스 상담요령 및

부스 스태프 운영
필요 인력 산출 및 배치 인력 현장 운영, ,
행동 요령 개선 등

송연 과장
KOTRA교시8



시 간 과 목 주 요 내 용 강 사

교시1~2 09:00-10:50 홍보물 종류 및
특성 사례,

마케팅 커뮤니케이션에 따른 홍보물 이해,
글로벌 기업 등의 사례 분석

이정란 대표
아트스페이스 담다

前
메르세데스벤츠아태지역( ),
바디텍 메드 등 근무

교시3~4 11:00-12:50 주요 사용문구 및
실수 사례 주요 영문 실수 사례 검토( )

교시5~6 14:00-15:50 홍보물 내용 및
디자인 향상 방안 현재의 홍보물 수정 및 발표

교시7~8 16:00-17:50 온라인 모바일,
기술적 문제 문제 진단 및 해결 방법 쉬운 사용 툴 등,

김진 대표
머니매그넷
오라클네이버등근무,前

시 간 과 목 주 요 내 용 강 사

교시1~2 09:00-10:50 상담단계 이해 상담 특성 및 단계 이해

이정란 대표
아트스페이스 담다

前
메르세데스벤츠아태지역( ),
바디텍 메드 등 근무

교시3~4 11:00-12:50 상황별 대응 실전 대응 방법

교시5~6 14:00-15:50 상담 사례 작성 타켓 프로필 작성 준비 양식 이해

교시7~8 16:00-17:50 상담 실습 연습1:1



첨부 2 교육 일정표

끝.

월 전시 참가업체 교육 일정6

일 월 화 수 목 금 토

1 2

3 4 5 6 7 8 9

현충일

10 11 12 13 14 15 16

전시 참가 마케팅 Ⅰ
차 층(6 -KOTRA 2 ) 지방선거

17 18 19 20 21 22 23

전시 영문 홍보물 관리
차 강의실(3 -AKEI )

해외전시부스상담스킬
차 층(1 -KOTRA 2 )

전시 참가 마케팅 Ⅱ
차 층(2 -KOTRA 2 )

전시 참가 마케팅 Ⅰ
차 강의실(7 -AKEI )

전시 참가 마케팅 Ⅱ
차 강의실(3 -AKEI )

24 25 26 27 28 30

해외전시부스상담스킬
차 지하 층(2 -KOTRA 1 )

전시 참가 마케팅 Ⅲ
차 지하 층(4 -KOTRA 1 )

해외전시부스상담스킬
차 강의실(3 -AKEI )

월 전시 참가업체 교육 일정7

일 월 화 수 목 금 토

1 2 3 4 5 6 7

전시영문홍보물관리
차 지하 층(4 -KOTRA 1 )


